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Innova y
Destaca

T VN |\

Lunes y Viernes de Abril, al mediodia



El mercado de la formacion
es cada vez mas
competitivo.

Desata el poder de
Innovacion que llevas dentro
y haz que tu escuela
destaque.

3 talleres guiados
12 participantes

Realiza un plan de
marketing para tu escuela

Recibe feedback y
aprende haciendo



EDO Serveis de la Universitat Autonoma de Barcelona te propone
tres talleres intensivos de marketing.

En tres semanas:

- sales con un plan de marketing listo para aplicar
- hecho por ti, validado por expertos
- POSees este saber-hacer para toda la vida

- te vas con material + un certificado



Lunes 15 de Abiril
+ Viernes 19

Detecta y analiza
oportunidades de
negocio en tu
entorno

Observa el mercado

Detecta necesidades
mal cubiertas

EvalUa tu capacidad de
responder

Lunes 22 de Abril
+ Viernes 26

Disefia la propuesta
de valor perfecta

Diferénciate de tus
competidores

Mejora el "valor
percibido” de tu oferta
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29 de Abril
+ Viernes 3 de Mayo

Planifica la estrategia
de captaciony el
embudo de ventas

Estrategias de bajo
coste

Disefa y gestiona tu
embudo de ventas



Como funciona

Cada semana recibes una Durante la semana El viernes

hora de formacion a

distancia y en grupo. Dedicas unas 2-3 horas a Presentas y recibes
elaborar una parte de tu feedback

Lunes de 13h15 a 14h45 plan de marketing

15 minutos de tutoria
A tu ritmo individual online
en horas concertadas

Solo hay 12 plazas



\Vlenos charla,
Mas accion

iOlvidate de las formaciones
convencionales! Aqui no te llenamos la
cabeza de teorias. Este es un taller en el
que tu creas tu propia estrategia y
NOSOtros te guiamos y te apoyamos.
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Consigue que tu escuela destaque en el saturado mercado
educativo, en tres semanas.

Mediante estrategias innovadoras y herramientas practicas,disefa
una propuesta de valor unica para aumentar la visibilidad de tu
escuela y atraer a mas estudiantes.

Aplica técnicas de marketing efectivas, especificamente
adaptadas a tu clientela.

Aprende haciendo y sal con una estrategia de atraccion de
clientes y plan de accion concreto y factible.



Un taller concebido e impartido por alguien
que ha estado en tu lugar, y ahora ensefa
entrepreneurship y marketing

HEIC&TOI SA!I!NS

0 R* A T I ’0 o . .,
15 anos en la direccion de una escuela de

Idiomas

Mentor de emprendedores

Sébastien Bauer
Associate Teacher of Business at Universitat Autbnoma de PrOfeSOI’ ASOCiadO UAB

Barcelona. PhD student at Paris | Panthéon Sorbonne


https://sites.google.com/view/firststepsfirstsales

Reserva:
edo@uab.cat

Precio: 200€

Early Bird: 160€
antes del 6 de
marzo de 2024

ED@serveis UAB

Universitat Autonoma

Laboratori de Prestacio de Serveis d e B arce | oha

+34 93 586 88 31

edo@uab.cat
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WWW.criedo-uab.cat/edo-serveis
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